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Como las relaciones correctas
crean oportunidades.

Networking Estratéegico

Como las relaciones correctas crean oportunidades
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¢Qué es el Networking Estratégico?

El networking suele asociarse con asistir a eventos, intercambiar tarjetas o agregar contactos
en redes profesionales. Sin embargo, muchas personas descubren que tener muchos
contactos no necesariamente se traduce en oportunidades reales. El networking estratégico
propone un enfoque distinto: construir relaciones profesionales con intencion, basadas en
confianza, valor mutuo y visién de largo plazo.

Cuando las relaciones correctas se desarrollan de manera genuina, se convierten en una
fuente natural de colaboracién, aprendizaje y oportunidades de negocio.



Un error comun en el networking

Uno de los errores mas frecuentes es pensar que el networking consiste Gnicamente en
“conocer gente”. Este enfoque suele generar muchos contactos superficiales pero pocas
relaciones significativas.

El networking estratégico no se centra en acumular contactos, sino en construir relaciones
profesionales basadas en intereses compartidos, confianza y creacion de valor.

Cuando las relaciones se desarrollan con esta perspectiva, las oportunidades aparecen de
manera natural.



Tres principios del Networking Estratégico

1. Relaciones antes que contactos

Las oportunidades reales surgen de relaciones sélidas, no de listas de contactos.
2. Valor antes que venta

Las mejores relaciones profesionales se construyen cuando existe una intencién genuina de
aportar valor antes de buscar beneficios inmediatos.

3. Ecosistemas antes que transacciones

Las relaciones estratégicas permiten crear ecosistemas de colaboracién donde las
oportunidades pueden surgir de multiples formas a lo largo del tiempo.



Una invitacion

El networking estratégico no se trata simplemente de ampliar una red de contactos, sino de
desarrollar relaciones profesionales que generen valor real para todas las partes.

Si te interesa explorar este enfoque y conectar con otros empresarios y profesionales
interesados en generar oportunidades a través de relaciones de valor, te invito a mantenerte
atento a las proximas iniciativas relacionadas con Networking Estratégico.
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